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الســـادة بنـك الاسكــان المحــترمين 
تحية وبعد ،   

  :   البرنامج المتخصصلممشاركة فيدعــوتكم   (GSC )النجــم الذهــبي للإستشارات        يسر 
 

تسعير الخدمات المصرفية وتقييم الانشطة البيعية في المصارف 
ومؤسسات التمويــل 

  

 :  وضمن الوصف التالـي ،08/2015/ 13-12خـــلال الفــــترة من  الاردن / عمانفي مدينة  والـــذي  سيعقـد 
 

،  (سابقاً  ) تسييلات –مساعد مدير عام البنك الاردني الكويتي  )السيد إسماعيل أبو عــادي  : المحاضر الرئيسي
الخاصة بيذه قصيرة وطويمة الاجل لبنـاء قوائم التسعير ، وفي السبل المثمى تسويق الخدمات المصرفية متخصص في 

 وبما يحقق متطمبات الادارات العميــا في المصــارف ،  ،والمعايير الماليــة الدوليــةوفق أحدث المنيجيات الخدمات ، 
 .والخميج العربي ودول شمال افريقيا في الاردن  ويتمتع المحاضر بخــبرات عممية واسعو في ىذا المجـــال

 
  : البرنامجأهم الموضوعـات التي سيتم تناولها خلال هذا : اولًا 

 ( ، المخاطرة الامانالسيولة ، الربحية ،  ) لتوظيف الأموال لدى البنوك أىم المحاور.  
   التجارية لمبنوك الاموالمصادر . 
  ( .الخدمات الإقراضية + الخدمات المصرفية  ) أنواع الخدمات التي تقدميا البنوك  
  البنوك لدى  عناصر تكمفة الأموال .  
  المؤثرة بيا والعوامل أساليب تسعير الخدمات المصرفية  
  بين تسعير الخدمات المصرفية والتسويق المصرفيالعلاقة .  
  المصرفية  تقييم ومراجعة أثر التسعيير في الخدمات. 
  المصرفية المنافع المصاحبة لمخدمات. 
  حالات تطبيقية +  نقــاش عـــــام. 

لطفـاً ...عاجل 



 

:  الفئـــات المستهدفة لممشركة في هذا البرنامج : انيـــــاً 

المـدراء العامـون ومساعدييم ، مــدراء التسييلات ومساعدييم ، مــدراء الخدمات المصرفية ومساعدييم ، مدراء العمميــات 
ومساعدييم  ، مدراء الخزينة ومساعدييم ، مــــدراء التسويق ومساعدييم ، بالإضافة الى جميع رؤساء الدوائـر والاقســام 

. العاممين في ىذه الادارات 

 :- لممشاركين المقدمة الخدمات :  ال ـــاً 

   (Hard Copy ) الحقيبة التدريبية متضمنة المادة العممية لمبرنامج    -
 . وصور الفعاليــات   (Soft Copy )المادة العممية قرص مدمج يحتوي    -
  .في البرنامج عمى كافــــة الجيات المشاركة  توزيــــع درع النجـــم الذىبـــي للإستشــارات   -
              
 ، وذلك بيدف تبــادل المعرفة والخبرات والأفكــار حول موضوعات ىذا البرنامج آمــــمين مساىمتكم من خـــلال       

بتحقيق معدلات الربحية المنشـودة لممصرف ، ، والكفيمة لرفـــــــع المستويات البيعية لمخدمات المصرفية أفضل الممارسات 
من خـلال الدقــة والمينية العالية في بنــــاء الإستراتيجيــات الماليــة المثــــمى لتحميل وتقييم وتسعير الخدمات المصرفية ، 

 . وبالشكل الذي يحقق اعمى عائـــــد لممصرف ، وأفضل الخدمات لمعمــلاء 
  وتفضموا بقبول فائق التقدير والاحترام ،،،

 
 
 

 .( مجـانـــاً  ) الرابعمشاركين من قبمكــم ، تكون رسوم المشارك  (3 )ترشيحفي حــال  :ات هامة ـــملاحظ 
 
 

الرئــيس التنفــيذي 
                                                                         محمــود حـــداد

 


